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Quer captar mais contactos
com o Portal CASASAPO?
Continue a ler o que preparámos para si!
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BOAS FOTOGRAFIAS VALEM MAIS
DO QUE MIL PALAVRAS.

CASA.SAPO.PT

 

3

É através das fotografias que os seus clientes vão obter a primeira impressão sobre
o imóvel que estão a ver, e é com base nas fotografias que o seu cliente decidirá se quer
o não saber mais informações. 

Cuide dos espaços antes
de fotografar, aproveite a luz 
natural e pequenos pontos
de luz

Fotografe detalhadamente
o interior e não se esqueça
do exterior: mostre a zona 
envolvente

Tire as fotografias 
posicionando-se nos cantos
de cada divisão para mostrar
o espaço pelo menos em 180º

Publique as melhores fotografias dos seus imóveis!
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APLIQUE DESTAQUES NOS ANÚNCIOS
QUE DESEJA.
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Diferencie os seus imóveis da restante concorrência!

Clientes interessados vão 
encontrar o seu imóvel nos 
primeiros resultados de 
pesquisa

Utilize os destaques para 
promover um maior número 
de visualizações dos seus 
potenciais clientes 
interessados

Receberá mais contactos
de quem procura pelas 
características do anúncio

Torne-se ainda mais visível no Portal CASASAPO!
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DESCRIÇÕES APELATIVAS
COM INFORMAÇÃO ESSENCIAL
A descrição é tão importante quanto as fotografias. Quando uma imagem cumpre o papel 
de atrair o cliente e o faz clicar no seu anúncio, chega o momento em que ele irá procurar 
por mais informação sobre o seu imóvel.

Descreva os seus imóveis da melhor forma!

Trabalhe as palavas de forma 
simples: é fundamental para 
captar o cliente

Defina toda a descrição 
essencial para o seu imóvel
e preencha todas as 
características

Escolha palavras simples e crie 
um conjunto de frases para 
selecionar as melhores
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SUBIR ORGANICAMENTE COM O
PACK + CASASAPO (SMS, MENSAGEIRO E VÍDEO).
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Aumente a visibilidade e exposição dos seus imóveis com três serviços englobados num só!

SMS
Receba pedidos de contacto 
diretamente no telemóvel

Mensageiro 
Troque mensagens com o
seu cliente através do chat

Vídeo
Mostre o imóvel como se estivesse 
com o cliente a visitá-lo

Aplique todos estes passos e capte mais contactos!
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Contacte os nossos gestores

Encontre mais eBooks em

 

academia.egorealestate.com

262 840 464

Líder Nacional há 20 anos!

geral@casasapo.pt

casa.sapo.pt

/CasaSapo.Pt
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