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INTRODUÇÃO

A Análise Comparativa de Mercado - ACM - é uma inovadora 
funcionalidade desenvolvida em exclusivo para clientes eGO Real Estate.

É disponibilizada gratuitamente e será fundamental para apoiar na venda ou 
angariação de imóveis. Este é um documento personalizável que permite uma melhor 
apresentação a potenciais clientes, compradores ou proprietários de imóveis. 
 
Apresente ao proprietário um elaborado estudo de mercado do imóvel, ou apresente a 
um potencial cliente comprador todas as mais valias na aquisição deste imóvel. 
 
Diferencie os seus serviços e demonstre os recursos de que dispõe enquanto 
profissional do setor imobiliário.

Para que tenha uma Análise Comparativa de Mercado com informação mais  
pertinente e que não se baseie apenas em informação a partir da sua carteira 
de imóveis, adira ao serviço Infocasa e complemente esta informação 
com a maior comparação de imóveis do setor imobiliário.
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COMO ACEDER À ANÁLISE 
COMPARATIVA DE MERCADO 

No separador Imóveis selecione o imóvel onde 
pretende criar esta Análise Comparativa de 
Mercado;

No detalhe do imóvel aceda ao botão de ação rápida 
e escolha Criar Análise Comparativa de Mercado
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Nesta primeira página, defina o tipo de informação geral 
que ficará incluído nesta ACM. Poderá ainda definir qual 
a estrutura desta análise, escolhendo que secções irão 
constar.
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CRIAÇÃO DE CAPA 

O primeiro passo será a Configuração da capa. 
Escolha quais os elementos a aparecer na capa 
da sua Análise Comparativa de Mercado: 
 
- Fotografia do Imóvel 
- Personalização do Nome do relatório 
- Data em que ficou guardado/completo 
- Dados do Imóvel / Dados do Proprietário / Dados do 
Consultor 
 
Poderá sempre visualizar, em tempo real, a alteração dos 
elementos do lado direito. 
 
Após definir quais os elementos a constar na capa do 
relatório, avance para a etapa seguinte – Introdução
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INTRODUÇÃO DE ACM

A Página de Introdução será constituída por dois 
campos de texto: Título da Introdução e o Texto 
da Introdução.  
 
Ambos são de texto livre – Aqui poderá fazer o 
enquadramento desta Análise Comparativa de Mercado.
 
No final, avance para a etapa Descrição do Imóvel;
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DESCRIÇÃO DO IMÓVEL 

Na página Descrição do Imóvel poderá ver: 
 
- Oferta por tipologia
- Valor médio de divulgação por tipologia
- Oferta por tempo médio no mercado
- Evolução do valor médio de divulgação
 
Poderá também definir um Título para o campo das Características.  
 
O eGO apresentará as seguintes características, caso estejam 
devidamente preenchidas no imóvel:

Tipologia

Área bruta

Número de pisos

Cozinha equipada

Estado 

Certificação

Elevador

Varandas

Negócio

Casas de banho

Garagem/Estacionamento
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ESTATÍSTICAS DE MERCADO

Na etapa Estatísticas de mercado serão 
apresentados diferentes indicadores.

Como sempre, poderá personalizar o Título da página 
e escolher quais são os indicadores que pretende que 
figurem nesta página:  
 
- Oferta por tipologia
- Valor médio de divulgação por tipologia
- Oferta por tempo médio no mercado
- Evolução do valor médio de divulgação 

No final, avance para a etapa seguinte - Imóveis 
transacionados
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IMÓVEIS TRANSACIONADOS

Na etapa Imóveis transacionados poderá 
apresentar até 5 imóveis já transacionados. 
 
Clique em Selecionar imóveis para apresentar 
e escolha os imóveis. 
 
Apenas serão apresentados os imóveis marcados 
no eGO como Vendidos/Arrendados (dependendo do tipo 
de negócio do imóvel).
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Após selecionar os imóveis, obterá um resumo 
com os seguintes indicadores: 
 
- Área média 
- Preço médio pedido 
- Preço médio pedido/m² 
- Preço médio transação 
- Preço médio transação/m². 

No final, avance para a etapa seguinte - Imóveis 
no mercado
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IMÓVEIS NO MERCADO 

Na etapa Imóveis no mercado poderá escolher 
uma seleção até 5 imóveis similares que ainda se 
encontrem em comercialização. 
 
Poderá escolher esses imóveis por duas fontes diferentes 
de dados: Imóveis da sua agência ou Imóveis que 
estejam na plataforma Infocasa. 
Clique em Selecionar imóveis a apresentar 
(ver Imóveis transacionados) e escolha até 5 imóveis 
no total.
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À semelhança da etapa Imóveis transacionados, após 
fazer a seleção utilizando como fonte os seus imóveis e/
ou os imóveis do Infocasa (até um máximo de 5 imóveis), 
obterá um resumo com os seguintes indicadores dos 
imóveis presente no mercado: 
 
- Área média 
- Preço médio pedido 
- Preço médio pedido/m². 

No final, avance para a etapa seguinte - Preços
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DEFINIÇÃO DE PREÇOS

Na etapa Preços poderá ‘balizar’ o preço definido 
para o imóvel. Esta definição implica a indicação 
de 3 valores distintos para o imóvel: 
 
- Preço mínimo 
- Preço recomendado 
- Preço máximo

Poderá ainda adicionar um Texto explicativo sobre a 
definição desses valores. 
 
Opte ainda por adicionar também a informação referente a: 

- Natureza 
- Tipologia 
- Localização do Imóvel



Manual Como Criar uma Análise Comparativa de Mercado

15

Todo o imobiliário, uma única solução

In
ov

aç
ão

N
a 

va
ng

ua
rd

a 
da

 te
cn

ol
og

ia
 p

ar
a 

o 
im

ob
ili

ár
io

Estes valores serão apresentados de um modo visual e será 
dado ênfase ao valor recomendado para a comercialização 
do imóvel. 
 
Quando tiver terminado, avance para a próxima etapa - 
Plano Comercial
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PLANO COMERCIAL

Na página do Plano Comercial, poderá apresentar 
ao proprietário as medidas e a documentação 
necessária para se dar início à comercialização 
do imóvel.  
 
Terá um campo de Texto explicativo e uma listagem 
de Documentação necessária. 

Poderá ainda adicionar uma Nota de rodapé.

NOTA 
 
Para adicionar itens à documentação, bastará clicar em
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PLANO DE MARKETING

À semelhança do Plano Comercial, o Plano de 
Marketing permitirá fazer a apresentação da 
estratégia que servirá de base para a divulgação 
deste imóvel.  
 
Mostre como irá proceder à divulgação do imóvel e de como 
irá trabalhar para que o seu imóvel obtenha mais visibilidade.
Mostre ao proprietário como poderá acelerar o processo 
de comercialização.
 
Terá um campo de Texto explicativo e uma listagem 
de ações que constarão no plano para divulgação do imóvel.

NOTA 
 
Para adicionar itens à documentação, bastará clicar em
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PÁGINA EXTRA

Neste exemplo de Análise Comparativa 
de Mercado - ACM, antes da contracapa, 
foi adicionada uma página em branco que será 
utilizada como conclusão do relatório.  
 
Atribuímos a esta página o nome ‘ Vantagem da 
exclusividade’, mas poderá ter qualquer outro nome 
que decida.
 
Após o preenchimento, avance para a etapa final - 
Contracapa.
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CRIAÇÃO DE CONTRACAPA

A última etapa será a Contracapa. 
Aqui poderá selecionar os seguintes elementos:  
 
- Data em que ficou guardado/completo 
- Adicionar até 4 fotos do imóvel 
- Mostrar Morada e Código Postal 
- Dados do consultor 
- Nome, telemóvel e email 
 
No final, clique em Criar PDF
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CONCLUSÃO, DOWNLOAD 
DO PDF DA ANÁLISE 
COMPARATIVA DE MERCADO

Terá a indicação de que a Análise Comparativa 
de Mercado está concluída e que poderá fazer 
o download do PDF.
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Para incluir ou retirar secções da estrutura da ACM 
bastará ativar       ou desativar      
 
Poderá também reorganizar a posição das secções 
arrastando com o botão

Ver página 5

DICAS ÚTEIS

Aquando da configuração do ACM é possível voltar ao início 
e escolher ocultar páginas, ou mesmo incluir páginas novas. 
(colocar depois o texto abaixo)

Poderá consultar / editar a análise criada no detalhe do 
imóvel, na secção Análise Comparativa de Mercado. No caso 
de existir mais do que uma ACM, estarão aqui todas listadas.

>

>

A qualquer altura poderá gravar a Análise Comparativa de 
Mercado, clicando no botão Guardar Relatório presente no 
canto superior direito.

>

Durante a criação da Análise Comparativa de Mercado verá 
uma timeline de etapas.

>
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Para utilizar o recurso de consulta de imóveis no Infocasa, 
existem 3 cenários possíveis:

>

- Agência não tem acesso ao Infocasa: Visualizará uma popup 
para adesão ao Infocasa. Entre em contacto com a nossa equipa 
comercial. 
 
- Agência tem Infocasa, mas utilizador não tem acesso: Verá a 
indicação para falar com o gestor da sua agência. 
 
- Agência e o utilizador tem acesso ao Infocasa: Poderá fazer a 
pesquisa de imóveis através do Infocasa (cenário presente neste 
tutorial).

Os elementos da Documentação necessária e da Proposta para a 
divulgação do seu imóvel que não forem selecionados (marcados 
com o     ) não farão parte da listagem apresentada na página do 
Plano Comercial ou no Plano de Marketing.

Para adicionar itens à documentação, bastará clicar em>

Ver página 12

Ver páginas 16 e 17

Ainda não tem acesso ao Infocasa? Solicite já uma demo gratuita em infocasa.pt

http://infocasa.pt


(+351) 262 840 464 
comercial@janeladigital.com        
egorealestate.com

academia.egorealestate.com

Poderá sempre entrar em contacto com as 
nossas equipas através dos seguintes canais:

MANUAL 
Como criar uma
Análise Comparativa
de Mercado (ACM)

mailto:comercial@janeladigital.com
http://www.egorealestate.com

